se prosadit
J ak Ve SVate

PRUVODCE
PRO USPESNE
EXPORTERY

-
'l ~\




PRUVODCE PRO USPESNE EXPORTERY | 1

Svét se ménia s nim
i podminky obchodovani.

Globalizace, digitalizace....

Nikdy nebylo snazsi najit nové zakazniky
a lukrativni nové trhy.

Je jedno, v ¢em podnikate, globalni trh

je prilezitosti prodat vaSe vyrobky a sluzby
za hranice Ceskal

A my vam radi pomtZeme.

Ministerstvo zahrani¢nich véci
Ceské republiky
S &

%ﬁg
O —
‘?;EGAP TsoB 7~

CESKA EXPORTNI BANKA

Krajsky exportni
specialista

Vas pravodce na cesté k exportu aristu

PFivstupu na zahraniéni trhy, hledani zakaznikd nebo oSetfovani rizik nabizi
Hospodarska komora CR, statni instituce a jejich partnefi fadu sluzeb pro &eské
podniky. VSechny tyto sluzby pro vas chceme zajistit jednodus$e, srozumitelné
a navic presné ve chvili, kdy je potfebujete. Proto vam predstavujeme krajské
exportni specialisty.

Krajsky exportni specialista (KES) bude vasim privodcem statni i podnika-
telskou podporou pfi pronikani na zahrani¢ni trhy. KES pro vas bude snadno
dostupny, protoZze sidli pfimo u vas v regionu na krajské hospodarské komore.

Co pro vas krajsky exportni specialista udéla?

® \/ prvnifadé se krajsky exportni specialista seznami s vasi firmou, projedna
s vami exportni zameéry, zkusenosti i pfilezitosti, které chcete vyuzit. Osobni
kontakt a vzajemnou davéru, i v dnesni internetové dobé, povaZzujeme za za-
kladni vklad do vzajemné spoluprace.

® Spolecné si pfipravite ro¢ni plan statnii podnikatelské podpory exportu vasi
firmy, ve kterém si stanovite kroky, nastroje a partnery vaseho ristu. Mize jit
opravdu o fadu polozek — od zapojeni se do projektu ekonomické diplomacie,
exportni mise, vyhledani obchodniho partnera na vybraném trhu nebo zajisté-
ni pfedexportniho financovani.

® Pro mensi a zacinajici exportéry doporu¢ujeme zpracovani samotného ex-
portniho planu, ktery se zaméfi nejen na exportni aktivity v zahranici, ale i na
pfipravu doma ve firmé. | pro exportni plany mame odborniky, se kterymi vas
radi seznamime.

® Nasledné vas specialista bude podporovat béhem realizace zamérq, at uz vse
pobézi hladce, nebo bude tfeba cokoliv zlepSit nebo zrychlit. Pokrok a zpét-
nou vazbu si potvrdite na pravidelnych schiizkach.
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KdyZ jsme to dokazali
my, zvladnete to takeé!

David Pavlis
: G E I \ Zalozil a dodnes Fidi softwaro-
e vou firmu Javlin, kterd svym
Data S klientdm pomaha se zvladanim
e ' toki obrovského mnozstvi dat,
jejich propojovanim a efektiv-
7 nim vyuzitim. Mezi zakazniky
ata In Javlinu pafi provozovatel nejvétsi
‘a Q! ’  svétové sité elektronickych plateb
= Visa nebo prosluly némecky ¢asopis

Der Spiegel. Technologie Javlinu vyuZi-
va i kanadské ministerstvo obrany.

Zdenék Prihoda

ZaloZil spoleénost PRIHODA s.r.0,,
ktera nyni patfi mezi svétové vyrobce
tkaninovych potrubi. Vyrobky z Hlinska
uz se uplatnily ve vefejnych budovach
v rliznych oblastech svéta. Prestizni
byly dodavky pro olympijské vesnice
v Turiné a v Sodi. V roce 2017 se firma
rozhodla expandovat a v Ciné a Mexiku
zalozila dcefiné spolec¢nosti. Na ¢eském
trhu prodavaiji své vyrobky sami, v zahrani¢i pak
prosttednictvim vyhradnich distributor(.

Ivo Holik

Zalozil spole¢nost Holik
International vroce 1993 a
nejprve se vénoval produkci
pracovnich rukavic. Postupem
¢asu se firma zaméfila na vyrobu
hasi¢skych zasahovych rukavic

a specialnich rukavic pro armadu,
policii a zachranare. Ve vyrobé tato
ryze ¢eska spole¢nost poji tradi¢ni

vevs

technologiemi v tomto oboru. Nyni
patii mezi 5 nejvyznamnéjsich evropskych
producentt hasi¢skych zasahovych rukavic.

Roman
Juracka

Zalozil spole¢nost
Traco spol. s.r.o.,
ktera vyrabi a vyvazi
obuvnické a koZeluzské
stroje do celého svéta.
Finanéné naroénou
pfipravu zakazky na vyvoz
obuvnickych strojd do Keni
mu doméci banka CSOB
pomohla pfekonat poskytnutim
predexportniho financovani a banka keriského
zakaznika otevrela pfes CSOB neodvolatelny
dokumentarni akreditiv (LC).
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Export
je cestou rustu

Ziskate
e cenné
zku$enosti
Vase produkty
budou znamé
za hranicemi
Ceska
Budete
konkurence-
schopnéjsi
RozlozZite svarizika,
protoZe nebudete
zavisli najednom
trhu
Otevie se Vam
vice prostoru
proinovace
Vase produkty
- a sluzby budou mit
L del$i komeréni
? Zivotnost
exportovat:
; nové
= zakazniky
Vyrabite produkty nebo poskytujete sluzby, Naucite se vyuZivat
které maji ispéch a nasly si své zakazniky v Cesku? Pak spliiujete zakladni finanéni nastroje
predpoklad pro to, abyste je nabidli i za nagimi hranicemi. Rikate si, to neni nic pro vas rlst
pro nas, jsme moc mala firma, nas sektor je slozity, byly by to jen starosti...?

Zkuste se na svoji budoucnost podivat jinak!
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Existuje pét vyzkousenych krokii, které vam pomohou k ispéSnému exportu.
Avkazdém z nich vam miZeme pomaoci.

1. Kontaktujte svého
Krajského exportniho specialistu
Krajsky exportni specialista plsobi v regionu pfi
krajskych hospodaFskych komorach a pomuze Vam
na cesté k iUspéSnému exportu.

2. Udélejte si pruzkum
Prazkum potencialu trhu a zadkaznik( je zasadni—
musite vZdy znat specifika trhu a védét jaké prekazky
vas na trhu ¢ekaji!

v
v .
3. Planujte
| Ve chvili, kdy dokondéite svij prizkum trhu a vite,
jaké jsou vase finanéni moznosti, potfebujete
exportni plan. V ném si stanovite, jak proniknete
na novy trh.
'v
v

4. Najdéte klienty
Nejprve zjistéte, jestli budete potfebovat agenta,
distributora nebo budete prodavat napfimo. Nebo
vam tfeba bude stacit prodej online.

Vasich
5 prvnich
kroku

pro uspesny start

5. Najdéte financ¢ni zdroje
Zjistéte si co nejvice informaci ohledné toho,
kolik penéz budete pro rozvoj svého zahrani¢niho
obchodu potfebovat. A nezapomerite, Ze to zahrnuje
iinvestice, které budete potiebovat na reklamu
a dalsi nezbytnosti.
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Coakam
chcete
vyvazet?

Potiebujete najit co nejvhodnéjsi trhy, kde bude po vasich vyrobcich
¢isluzbach poptavka

® Prostudujte si Mapu globalnich oborovych prilezitosti z dilny Ministerstva
zahraniénich véci:
- https://www.businessinfo.cz/cs/zahranicni-obchod-eu/mapa-oborovych-
prilezitosti.html
- Www.mzv.cz/mop

® Seznamte se s podminkami podnikani v zemich svéta prostfednictvim
souhrnné teritorialni informace:
- www.businessinfo.cz/cs/zahranicni-obchod-eu/teritorialni-informace-
zeme.html

® Zjistéte, co se aktualné déje ve vasich zajmovych teritoriich:
-» www.komora.cz/news_category/aktuality-z-teritorii/

® Kontaktujte jednotné misto pro exportéry — Klientské centrum pro export:
- https://www.businessinfo.cz/cs/zahranicni-obchod-eu/klientske-centrum-
pro-export.html

Pruzkum
trhu N
a vyhledavani
partneru

Vase predexportnirozhodovani

~ -
----------
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® Oveérte si na strankach Ministerstva zahrani¢nich véci, zda v dané zemi ma
Cesko ambasadu a ekonomického diplomata. Jednotna zahraniéni sit je
zastfe$ena zastupitelskymi trady CR v zahraniéi:
- www.mzv.cz/uradycr

® Vyuzijte CSOB Trade Club — novou unikatni online sluzbu pro exportéry.
CSOB Trade Club vam pom0Ze vybrat vhodny exportni trh a jednoduse ziskat
aktualniinformace o zemich, které vas zajimaji (statistky trhd, legislativa,
predpisy a celni pravidla dle produktd pro 190 zemi):
-» www.csob.cz/tradeclub

® Provérte si rizikovost novych trhi. Napovi vam tak zvana klasifikace OECD,
ktera vSechny zemé radi podle rizika do kategorii 0-7 a kterou se fidi exportni
pojistovny:
> www.egap.cz/cs/klasifikace-zemi

® Sektorové rozvojové platformy vam pomohou s vyvozem do rozvojovych zemi
ajsou schopné realizovat vétsi projekty v ramci fondl rozvojové spoluprace:
- www.mzv.cz/platformy

A

|||i=*.|_.||||li _ T

® Prozkoumejte on-line databazi zahrani¢nich poptavek, investi¢nich
prilezitosti, zahrani¢nich tendr( a projekta:
- https://www.businessinfo.cz/cs/zahranicni-obchod-eu/exportni-
prilezitosti.html
-» www.komora.cz/offer_and_demand_category/nabidky-a-poptavky-
zahranicnich-firem

® Provérte, jaké doprovodné dokumenty budete pro vyvoz vaseho produktu
do dané zemé potiebovat. S tim vam pomUze Odbor usnadriovani obchodu
a sluzeb Hospodarské komory CR:
-» www.komora.cz/odbor-usnadnovani-obchodu-sluzeb

® Zjistéte si, zda neni v dohledné dobé planovana néjaka akce na podporu
vyvozu, napft. projekt na podporu ekonomické diplomacie MZV CR.
Ten ma rGzné formy tfeba sektorové mise, incomingové mise ¢i Gcasti
na veletrhu, pak se miZete zapojit a ukazat svoji vyrobu.
Vyhodou je, Ze pro ni ambasada pfipravi prezentace, jednani a schiizky
s relevantnimi partnery:
- www.mzv.cz/proped

- [1lir||

o o= il
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Komu
chcete
prodavat?

ST

spolupraci s novym distributorem. A to predevsim proto, Ze byste si ho méli pro
zacéatek dobfe provérit. | tady ale nabizime pomoc:

® Setkani se zahrani¢nimi partnery organizuje Hospodarska komora, ta ma
také kontakty na obdobné komory v zahranici. V tomto pfipadé mlzete
kontaktovat sit HK CR v regionech. Kraj$ti exportni specialisté pFi krajskych
hospodarskych komorach vam poradji, kde ziskat exportni kontakty.
- www.komora.cz/komorova-sit/regiony

® Vyuzijte CSOB Trade Club a jednoduse ziskejte kontakty na vhodné a provéiené
obchodni partnery/klienty é¢lenskych bank aliance z 33 zemi svéta.
- www.csob.cz/tradeclub

® Provérte si, zda se do daného teritoria nepfipravuje podnikatelska mise
v doprovodu nékterého ¢eského Ustavniho Cinitele. Takové mise se
samoziejmé miZete zUCastnit.
- www.komora.cz/zahranicni-aktivity/zahranicni-mise-2

® Ziskejte dalsi asistenci pfi rozvoji vaSeho obchodu v zahranici

00 v N7 /

Zajisteni
prostfednictvim Czech Business Centres pfi ambasadach CR v zahraniéi. ,
- www.mzv.cz/cbc ﬁnanCI

® Potencialni partnery v zahrani¢i vam mohou pomoci najit také experti P
z jednotné zahraniéni sité, pfedevsim obchodniradové na ambasadach a Ok r t 1
nebo zastupci Czech-Trade. V tomto pfipadé se s pozadavky obratte p Y
na Klientské centrum pro export.

[ ] [ ]
- https://www.businessinfo.cz/cs/zahranicni-obchod-eu/klientske-centrum- k
pro-export.html r].Z]. a



http://www.komora.cz/komorova-sit/regiony
http://www.csob.cz/tradeclub
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Potfebujete provéfit, zda je vas novy odbératel bonitni? Po novém obchodnim
partnerovi budete potfebovat fadu dokumentt. Jakych? Tak s tim vam nejvice
pom(iZou pf¥imo experti na financovani exportu v CSOB, Ceské exportni bance
nebo v EGAP.

Pokud budete potfebovat zajistit financovani, doporu¢ujeme vam byt s bankou
v kontaktu od pogatku projednavani obchodu. Rada teritorii ma sva specifika

a pokud budete obchodovat s partery ze zemi mimo EU, urcité nékterou z bank
kontaktujte.

Budete obchodovat s novym zahrani¢nim zakaznikem, kterého zatim dobfe
neznate. Logicky se tak obavate, Zze napfiklad nedodrzi vSechny povinnosti,
které pro néj vyplyvaji zobchodniho kontraktu. Nejste si jisti, Ze je zahranié¢ni
firma dostatecné spolehliva a od obchodu na posledni chvili neustoupi. | to se
ale da oSetfit v platebnich podminkach, je dobré dohodnout se s kupujicim/
odbératelem napft. na tzv. dokumentarnim akreditivu.

=» Dokumentarni akreditiv

Je to pisemny zavazek banky vystaveny na Zadost odbératele/kupujiciho,
7e poskytne dodavateli, tedy vam, platbu po splnéni ur¢itych podminek.
Resi se jim riziko bonity zahraniéniho subjektu, riziko nestability zemé&, kam
vyvazite, vysoka ¢astka v kontraktu, ale logicky i splnéni podminek z vasi
strany — tedy véasnost a kvalita dodavky. Vy jako prodavajici dodate bance
v akreditivu pfedepsané dokumenty a vznikne vdm pohledavka za bankou.

Podarilo se Vam ziskat novou exportni zakazku a zac¢inate pripravovat vyrobu,
ale potfebujete prostredky na nakup materialu, pofizeni nového stroje

nebo pokryti zvy§enych mzdovych nakladd. A nemate moznost ziskat dalsi
kontokorent u své banky? Pak je pro vas nejvhodnéjsim postupem zvolit
Predexportni financovani. A to vam mohou nabidnout CSOB i CEB.

—» Pfedexportni financovani
Predexportni Gvér umoznuje ¢eskému exportérovi financovat naklady
spojené s realizaci dodavek pro zahrani¢niho kupujiciho (dovozce).
Uvér na financovani vyroby pro export zahrnuje financovanf:

« néakladd na nakup surovin, materialu a ostatnich komponentd uréenych
k vyrobé pro export

« nakladd na nakup vyrobku ¢i zboZi pro vyvoz, které tvofi nedilnou
soucast vyvozni transakce podporujici ¢eskou vyrobu

« osobnich nakladl souvisejicich s vyrobou pro export, tj. nakladovych
mezd, pfipadné dal$ich rezijnich naklad(

+ néakladu spojenych s pofizenim investi¢niho majetku pro realizaci vyroby
pro export
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Nasli jste nového odbératele vasich produkt(, ktery ma o spolupraci zajem.
Nedisponuje ale dostate¢nymi prostfedky na zaplaceni a Uvér u lokalni banky
by pro néj byl pfili§ drahy? Konkurenéni dodavatel mu pfitom své sluzby nabizi
i s financovanim? Tuto moznost mu miZete nabidnoutivy. A to formou tak
zvaného odbératelského Gvéru, ktery opét mohou poskytnout CSOB i CEB.
Tento bankovniinstrument mlZete vyuZit i kdyz: v zahraniéi vypsali tendr

na dodavku zboZi nebo investi¢nich celk( a vy splfiujete jejich pozadavky.
Soudasti predkladané nabidky ale musi byt i nabidka financovani pro
zahrani¢niho odbératele.

=> Odbératelsky uvér

Jeho hlavnivyhody:

—Vy jako vyvozce obdrzite od vasi banky platbu hned po dodani.

— Nenesete riziko nezaplaceni pohledavky.

— Bude to pro vaseho zakaznika vyhodnéjsi. Obvykle je totiz Urokova sazba
niz8i, nez kdyby si bral Gvér u mistni finanéni instituce.

Vyvozni odbératelsky Gvér je uréen ke stfednédobému nebo dlouhodobému
financovani vyvozu. Struktura a podminky jsou pro kazdy pfipad specifické,
proto je potfeba s bankou od za¢atku konzultovat vSechny kroky. Zakladni
podminky pro jeho poskytnutijsou:

« pojisténi tvéru exportni pojiStovaci spole¢nosti EGAP, pfip. komeréni
pojistovnou (viz dal$i kapitola)

« alespori 50% financovaného vyvozu musi byt ¢eského plivodu

« minimalné 15% z celkové hodnoty kontraktu je vadim zakaznikem
uhrazeno formou akontace nejpozdéji pfed prvnim ¢erpanim Gvéru

« sdluznikem (tj. s vasim zakaznikem nebo jeho bankou) uzavira banka
smlouvu o Gvéru a s vami smlouvu o realizaci vyvozniho odbératelského
Gvéru.

T e N

Vas novy zadkaznik ma dostatek prostredk a zaplati vam ihned po dodani?

Pak samoziejmé nastava idealni situace. V fadé pfipadl ale v zahrani¢nim
obchodé stejné jako pti obchodovani v Cesku plati, Ze bude chtit del$i splatnost.
A narazite na argumentaci - konkurence z jinych zemi mi ji nabizi také a je to
standardni. Vy ale kvali dal$i vyrobé a fungovani potfebujete penize ihned

po expedici dodavky. V tom pfipadé vyuZijte dalsi produkt ze série exportniho
financovani- dodavatelsky Uveér. | ten se da pouZit jak pro kratkodobé
financovani (do dvou let), tak i pro dlouhodobé. Malé a stfedni podniky tento
produkt vyuZivaji i v pfipadech, kdy je splatnost naptiklad 3 mésice.

->» Dodavatelsky Gvér
| vtomto pripadé mUzZete pfi exportu mimo zemé EU (do rizikovéjsich
teritorif) vyuzit sluzeb EGAP a tento Gvér pojistit. Rizika spojena
s odloZenim platby (del$i splatnosti) tak pfejdou na pojistovnu.
Vy dostanete zaplaceno po fadném dodani.

| tady musite splnit tyto zakladni podminky:

« podil hodnoty dodavek s ptivodem v Ceské republice na hodnoté vyvozu
jevyssinez50%

« mate bezproblémovou kreditni historii

« vykonavate ¢innost, ktera je predmétem vyvozu, minimalné 2 roky
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Vyrabite produkty a v Cesku uz jste dosahli témé&F maxima mozného? A to

jak podilem na trhu, tak i vyrobnimi kapacitami? Pfitom byste se diky svému
know-how s danym vyrobkem byli schopni prosadit i v zahrani¢i? Pak by vase
Uvahy mély smérovat napfiklad k zaloZeni pobocky v jiné zemi. Bud mlzZete
investovat na zelené louce, nebo tfeba koupit podnik s podobnou vyrobou.
Pripadné muzete zaloZit spole¢ny podnik se zahrani¢nim subjektem. Know-how
zlistane v Cesku a vy |éta praxe a zkuSenosti vyuZijete i jinde. Z exportéra se tak
najednou stava investor a i zajisténi financovani ma jina pravidla. | tady vam ale
CEB nebo CSOB mohou pomoci.

s v

=> Uveér na investice v zahranici

Takovy Uvér maze byt poskytnut bud pfimo vam, nebo vasi nové dcefiné
spolecnosti, pfipadné spoleénému podniku. Dosahnete témér jisté

Ustavu v zahranici.
Pro jeho ziskani byste méli splnit tyto zakladni podminky:

« nova zahrani¢ni spole¢nost musi byt ovladana vami, tedy ¢eskym
investorem

+ vas vklad do zahrani¢ni spole€¢nosti musi byt alespori ve vy$i 30 % jejiho
vlastniho kapitalu

« musite predlozit redlny podnikatelsky zamér véetné dolozZeni finanénich
tokd

Mnoho investor( pfi zadosti o investi¢ni Gvér bere v potaz jen projektované
naklady investice. Nezapomerite ale hned v ivodu i na potiebu nasledného
provozniho financovani.

Vyrabite zboZi na zakazku a jako platebni podminku méate v kontraktu uvedenou

¢ast platby pfedem jako akontaci. Vas zahrani¢ni partner vam ji ale nechce

bez Zadného zajisténi poslat. Pfipadné po vas pozaduje néjakou formu ruceni

po dobu trvani zaruéni Ihlty. Nebo nechcete ¢i nemUzete ¢ekat na posledni ¢ast
platby za vami dodané zboZi (tzv. zadrzné) a radi byste dostali zaplacenou celou

¢astku hned.

Ugastnite se tendru a je po vas pozadovana bankovni zaruka za nabidku?

Ve vSech téchto pfipadech je pro vas feSenim neplatebni bankovni zaruka,

i tento produkt nabizeji CSOB a CEB:

=» Bankovni zaruka

PouZiti bankovni zaruky vam umozni:

« ziskat vyhodnéjsi podminky kontraktu diky poskytnuti kvalitniho
zajistovaciho instrumentu obchodnimu partnerovi - vase banka ruci
za vase urcité zavazky z kontraktu

« obdrzet akontaci ¢i zadrzné ihned po poskytnuti bankovni zaruky
« nemuset blokovat vlastni finanéni prostfedky — a to v pfipadé, Ze je
zaruka vystavena misto sloZzeni penézni jistoty bud k nabidce ve verejné

soutéZi, nebo za vraceni platby pfredem (akontace)

« zvysit vasi dlivéryhodnost a posilit pozici na trhu ve vztahu
ke konkurenci
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Chcete snizit objem pohledavek ve Vasi u¢etni bilanci? Chcete zvysit svou
likviditu bez nutnosti ¢erpani dal$iho Uvéru? PoZaduji po vas vasi odbératelé
prodlouzeni splatnosti pohledavek, ale vy nemate prostfedky na pokryti
této doby? Banky vam umoZzniuji ziskat hotovost na zakladé postoupeni vasi
pohledavky z kontraktu nebo dokumentarniho akreditivu pfed terminem
splatnosti. CEB i CSOB odkupuji pohledavky spojené s vyvozem zboZi nebo
sluzeb do zahranici.

—>» Odkup pohledavek z kontraktu
nebo z dokumentarniho akreditivu

Odkup pohledavky z kontraktu je alternativou k financovani exportnim
odbératelskym Uvérem. Lze odkoupit jak kratkodobé pohledavky

(do 2 let), tak stfednédobé az dlouhodobé. kontaktujte vasi banku
pred podpisem kontraktu, ve kterém bude specifikovana splatnost
pohledavky (splatkovy plan), kterou banka odkoupi, a zohlednény
finanéni naklady.

Hlavni vyhody odkupu pohledavek:

« moznost poskytnuti dodavatelského Gvéru (odkladu splatnosti)
odbérateli

« preneseni platebnich rizik na banku
« odprodej pohledavky bez zpétného postihu

« financovani az 100 % hodnoty pohledavky

Pokryti
rizika

Export do zemi mimo EU nabizi obrovské pfileZitosti, ale jsou s nim logicky
spojendivyssirizika. Na to, jak je oSetfit a minimalizovat, byste méli myslet

od zadatku planovani vasich exportnich nebo investi¢nich aktivit. Na ¢eském
trhu plsobi jak statni Exportni garanéni a pojistovaci spole¢nost, tak pojistovny
soukromé. A ta statni—vtomto pfipadé EGAP, poskytuje pfedevsim sluzby,
které vam ty komeréni poskytnout nemohou. Jde hlavné o moZnost pojisténi do
rizikovéjSich teritorii a s del$i dobou splatnosti.

A pro¢ byste se méli pojistit? Protoze EGAP kryje komerénii politicka rizika —
tedy situace, které ani pfi sebelepsim vybéru partnera &i exportniho teritoria
nemUzete ovlivnit. Tfeba kdyZ investujete v zemi, kde dojde k politickému
prevratu a zahrani¢nim investoriim je znarodnén majetek. Nebo dojde k Gpravam
zakon( a znemozni vyplaceni dividendy do zahraniéi. Extrémnim pfipadem je

pak tfeba ob¢anska valka ¢ijiné nepokoje. A proto je vhodné se pojistit —vlastné
prenést tato rizika na pojistovnu.

Sluzeb EGAP mohou na ¢eském trhu vyuZit vSichni vyvozci bez rozdilu velikosti.
Rozhodné neplati, Ze je jen pro velké firmy a velké transakce. Pojistovna pojisti
totiz uz pohledavku od 100.000,-K¢.

A jaka je zakladni podminka pro vyuziti sluzeb EGAP? Protoze je statni a je tady
proto, aby podporovala ¢esky export, musite splnit podminku tak zvaného
¢eského podilu. Zjednodusené fe¢eno — minimalné 50% hodnoty vasi zakazky
musf byt vyrobeno v Cesku.
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Jakarizika EGAP svym
pojisténim pokryva?

Riziko, ze vAm Riziko, Zze vas

odbératel odbératel

nezaplati nakonec odstoupi

(vlastné si od kontraktu,

pojistite fakturu) do kterého jste
jizvlozilinemalé
finance

Riziko banky,

e ktera poskytla

uvér, ze ho Riziko banky, ktera

nedostane poskytla bankovni

zaplaceny ' zaruku

V pfipadé

pojisténi vasi Cena pojisténi se odviji predevsim

investice od miry rizika. Orientacné ji miZete

pojistuje zjistit na webovych strankach

riziko jejiho spole¢nosti na kalkulaéce

znehodnoceni pojistného.

www.egap.cz/cs/kalkulacka-pojistneho

Zvyhodnéné podminky i produkty pak pojistovna nabizi
exportujicim malym a stfednim podnikam.

Chcete se 0 exportu
dozvédét jesté vic?

Pfijdte na nase regionalni seminare, podivejte se na nase

webové stranky nebo nas rovnou kontaktujte:

www.export.cz www.csob.cz
WWW.MzV.cz www.ceb.cz
www.komora.cz www.egap.cz
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Partnef‘i pro Vé_§ -> Ceskoslovenska obchodni banka, a. s.

Vas spolehlivy partner v mezinarodnim obchodé. Nové poskytuje unikatni

l:]_ Sp é é nY exp Ort: online sluzbu pro exportéry CSOB Trade Club.

Kontaktni osoby: CSOB Trade Club
Eva Rudolska / erudolska@csob.cz

-> HOSpOdéf‘Ské. komora Ceskeé I‘E]_Z)Ubllky Exportni a strukturované financovani obchodu
estf@csob.cz
Nejvyznamnéjsi reprezentant tuzemské podnikatelské sféry. Sdruzuje Dagmar Dvorakova / dadvorakova@csob.cz
15000 ¢lenl organizovanych v 62 komorach v regionech a ve 113 oborovych Michaela Kunova / mikunova@csob.cz
asociacich.
Kontakt: Hospodarska komora CR > Ceska exportni banka, a.s.
+420 266 721 300
office@komora.cz Specializovana bankovni instituce, jez poskytuje financovani zejména
www.komora.cz/komorova-sit/regiony/ v pfipadé exportnich transakci, které standardni komeréni banky vnimaji

jako problematické.

=» Ministerstvo zahrani¢nich véci Kontaktniosoba:  Ing. Bc. Jan Holub
Uvérovy manaZer
Odbor ekonomické diplomacie zajistuje sluzby jednotné zahrani¢ni sité — + 420222 843 289
tedy vasi podporu v zahraniéi. jan.holub@ceb.cz
Kontakt: Odbor ekonomické diplomacie 3 .. e, ) .
+420 224182 592 —>» Exportni garan¢ni a pojiStovaci spole¢nost, a.s.
oed@mzv.cz

Uvérova pojistovna se zamérenim na trzné nepojistitelna politicka
a komerénirizika spojena s financovanim vyvozu zboZi, sluzeb a investic

-> Klientské centrum pro export z Geské republiky.
Spole&né exportni centrum MZV CR, MPO CR a agentury CzechTrade. Kontaktni osoba: Ing. Jan Dubec
Reditel Odboru akvizic
Kontakt: Spoleéné exportni centrum a pojisténi dodavatelskych tveéra
+420 224 907 576 +420 222 842 328

kcexport@businessinfo.cz dubec@egap.cz



https://www.komora.cz/
https://www.mzv.cz/jnp/
https://www.csob.cz/portal
mailto:erudolska@csob.cz
mailto:dadvorakova@csob.cz
mailto:mikunova@csob.cz
https://www.ceb.cz/
https://www.egap.cz/
mailto:dubec@egap.cz

Ministerstvo zahranié¢nich véci Cg
Ceské republiky

#
@

‘?E GAP CsoB CESKA EXPORTNT BANKA

A\

Praha 2018



	_GoBack
	_GoBack

